HARDWWER k.
Beiblatt der Rhein-Lahn-Leitung
9. Warz 2002

Falf Schneider hat den Bogen raus!
Existenzgriinder bawt nichtalltagliche Fenster

Tizchlermeister Ralf Schneider (r.) baut Rundbogenfensterin allen erdenklichen Formen,

daher lautet sein Motto: Wir haben den Bogen raus!”

Die Fenster gehdren oft zu den Schwachstellen des
Hauszes. Dahei kinnen gerade sie das Tdpfelchen
auf dem i sein. Ralf Schneiders Fenster
hestechen durch ihre Variationsmaglichkeiten und
durch ihre ausgefallenen Formen. Tischlermeister
Falf Schneider (r.) baut Rundhogenfenster in allen
erdenklichen Farmen, daher lautet sein Motto:  Wir
hahen den Bogen raus!”

Derjunge Tischlermeister aus Kohlenz ist seit
Cezember letzten Jahres in Lahnstein
selbststandig. Wer das Besondere und nicht
Alltagliche liebt, ist hei ihm in punkio Fenster richtig.
Meben Rundbogenfenstern gehdren

auch Haustdren, Schiebetlren, Schwingfenster und
Elemente fir Schragen zu seinem
Angebotsrepertoire, kurz alles, was im
kFunststoffhereich an Sonderbau maglich ist.

Das scheinhar Unmagliche ermaglichen” ist
seine Devise. Alle Sonderfenster sind
maligefertigte Einzelsticke. Ich fertige
Bogenfenster in allen erdenklichen Formen -
deshalb unser Motto: Wir haben den Bogen raus",
sagt der Dreiligjahrige. Das erfordert
Frazisionsarbeit gepaart mit handwerklicher
Geschicklichkeit und Sinn fir Gestaltung. Zur Zeit
gehdren grofie Fensterhersteller, die keine
kapazitaten fur den Sonderbau frei haben, zu
seinen wichtigsten Kunden. Er liefert dber die
Landesgrenze hinaus auch nach Mordrhein-
Westfalen und Luxemburg.

== Viom Produlktionsleiter zum Unternehmer
Angefangen hat Ralf Schhneider mit einer
Modellbauerlehre. Seine Gesellenjahre verbrachte
erin einem Fensterhaubetrieh als
Froduktionsleiter. Die Meisterprifung im
Tischlerhandwerk legte ervor finf Jahren
erfolgreich ah, um nach hesser und vielseitiger
gualifiziert zu sein.  lchwerde mein eigener Chet’,
heschloss er.

Hermrragende Unterstitzung auf dem Weg van der
[dee zum eigenen Unternehmen fand er bei der
Betriebsberatung der Hwi< Koblenz. VYon der [dee
der Existenzgrindung, Oher Marktanalyse,
Finanzierung und Bankgesprache his zum Konzept
erstreckte sich die Beratung. Ich habe

unzahlige Stunden im Yorfeld mit der Beraterin der
Huwil kalkuliert, wieder verwarfen, mich dber
dffentliche Fardermittel infarmiert und diskutiert.
achlielilich stand der Businessplan”, erinnett sich
der Existenzorinder.

Weil er sich im Metier sehr gut auskannte, startete
er direkt mit rmehreren gralieren Auftragen. Fanf
erfahrene Mitarbeiter unterstitzen ihn dabei. Der
Lieferant der Kunststoffprofile stellte ihm die
entsprechenden YWerarbeitungswerkzeuge zur
Yerfigung. Durch die Zusammenarbeit mit einem
Maschinenbauer fir Fensterbau konnten eigene
[deen umgesetzt und so die Qualitat seiner
Frodukte optimiert werden.



